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Al Senior Economy 
il Mandato Silver 
della 
Fiduciaria Marche

Il presidente Vico e 
l’Ad Barbieri illustrano 

a Roma il nuovo 
strumento finanziario 

per assicurare una 
vecchiaia serena a chi 

perde l’autosufficienza

Perché una società finanziaria come 
la Fiduciaria Marche dovrebbe occu-
parsi di Silver Economy? E che cosa si 

intende per Silver Economy quando si parla 
di formule di tutela e garanzia dei propri pa-
trimoni?
“Il Mandato Silver – ha detto il Presidente Va-
lerio Vico della Fiduciaria Marche all’annuale 
Senior Economy Open Days di Roma dello 
scorso ottobre – è uno strumento che serve 
alle persone di una certa età che hanno paura 
di perdere l’autosufficienza ed insieme, di per-
dere i propri risparmi e beni”. 
C’è chi mette da parte soldi per quando avrà 
bisogno di cure, riabilitazione o di un sog-
giorno in strutture di riposo e poi vede vani-
ficato tutto, talvolta perché si è vittima di un 
raggiro o di una truffa, altre volte perché ci si 
è affidati a sedicenti consulenti, a chi non è in 
grado di conservare i soldi o se ne approfitta.
In questo caso una società di assoluta garan-
zia come la Fiduciaria, si occuperà del futuro 
della persona anziana e di tutto ciò di cui avrà 

bisogno, senza rischi: il Mandato Silver affi-
da alla Fiduciaria Marche beni da destinare 
a cure, rette e terapie da mettere in pratica 
nel momento in cui il mandante non potrà 
decidere autonomamente per se stesso. E’ 
una garanzia che permette sonni tranquilli e 
mette al riparo da brutte sorprese, oggi che 
l’invecchiamento fa arrivare l’individuo oltre 
i 90 anni!
La Fiduciaria Marche infatti prima di tutto 
si occupa di gestire, amministrare ma anche 
proteggere e tramandare i patrimoni, oltre 
che delle società e delle aziende (spesso an-
che interessate ai delicati passaggi genera-
zionali), delle famiglie e delle persone che 
restano sole. 
“Essere stati presenti e relatori al Senior 
Economy Open Days – ha aggiunto l’ammi-
nistratore delegato della Fiduciaria Marche 
Federico Barbieri – evidenzia l’attenzione 
alla Silver economy che poniamo come settore 
in crescita. Dopo essere stati nominati istitu-
zionalmente come interlocutori affidati della 
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Dopo la Legge “Dopo di noi” e il trust di Casa Verdi, 
l’iniziativa si pone nell’ambito 

della rinnovata attenzione operativa 
all’interno della Silver Economy

Legge “Dopo di Noi”, oggi, rilanciamo l’atten-
zione e l’impegno verso le esigenze della Terza 
età attraverso la formula del Mandato Silver, 
che la Fiduciaria Marche ha posto in essere per 
prima in Italia, fra tutte le Fiduciarie esistenti”.
Quando si parla di invecchiamento della po-
polazione la parte economica che riguarda il 
mantenimento dei beni e dei patrimoni accu-
mulati fa parte di quella Silver economy che è 
materia complessa, non solo concernente le 
cure mediche, le terapie e i ricoveri in struttu-
re apposite come le rsa, le cui rette sono sem-
pre più costose. Occorre pensarci per tempo 
quando si è nel pieno delle proprie capacità, 
e in grado di predisporre l’amministrazione 
dei propri soldi assicurandone la gestione, 
in parte o nel complesso come eredità o affi-
damento, a chi fa questo di mestiere. Ma fare 
testamento non basta. 
Chi si occuperà delle esigenze della persona 
una volta non autosufficiente e rimasta sola?
“Siamo un presidio di legalità e abbiamo spalle 
grandi per presenza sul mercato, esperienze e 
affidabilità - sottolinea Valerio Vico, da qua-
rant’anni presidente della società e compo-
nente del direttivo nazionale Assofiduciaria 
-. Il nostro trend di crescita in questi anni pur 
difficili e complessi (siamo nati nel 1973, quin-
di oltre 50 anni fa), testimonia la serietà della 
nostra società, capace di interpretare esigenze 
e problematiche della clientela con soluzioni 
innovative finalizzate alla tutela dei patrimo-
ni, con legalità, trasparenza e grande riserva-
tezza”.
La Fiduciaria Marche oggi segue circa 20 trust 
in Italia e all’estero. Tra questi, ne ha parla-
to anche la stampa nazionale, quello di Casa 
Verdi, un prestigioso e storico luogo di riposo 
per musicisti nel cuore di Milano, realizzato 
attraverso il lascito del baritono e filantropo 
di fama internazionale, Giampiero Mastro-
mei. Grazie alla Fiduciaria Marche la Casa di 
Riposo voluta da Verdi è stata potenziata con 
i soldi di questo illuminato e generoso bene-

fattore, trasferiti e donati dall’estero in tutta 
sicurezza rispettando le volontà del filantro-
po artista.  
“Lo strumento del trust è stato realizzato 
come migliore formula finanziaria per esple-
tare la donazione e far rientrare i soldi in Ita-
lia in perfetta legalità e trasparenza” spiega 
l'Amministratore delegato, Federico Barbie-
ri. Le altre attività, finanziarie e di gestione 
patrimoniale, riguardano il conflitto interno 
alle imprese fra soci, i patti sindacali, il pas-
saggio generazionale e le successioni, la tute-
la dei capitali, i patti di famiglia. 
La crescita è sostenuta anche da un costante 
ampliamento delle competenze a nuovi set-
tori, come la valutazione, gestione e ammini-
strazione di opere d’arte.
Perché le opere d’arte? Barbieri spiega: “Fra i 
capitali di varia natura di famiglie o aziende, i 
beni rifugio come quadri, sculture, oro, gioielli 
e collezioni antiche di valore sono considerati 
investimenti da conservare e tramandare”.
Proprio l’esperienza positiva con Casa Verdi 
ha permesso alla Fiduciaria Marche di inse-
rirsi con successo nel megatrend della Silver 
Economy, sia diversificando gli investimenti 

della propria clientela in direzione del soste-
gno a Pmi che si occupano dei nuovi bisogni 
della terza età.
“La Silver Economy è una materia che guarda 
al futuro nelle sue declinazioni operative – ha 
concluso Vico – Non solamente perché il mer-
cato e il business richiedono l’allargamento, 
produttivo anch’esso, ai servizi, ai prodotti, 
alle strutture e alle professioni, a tutto ciò 
che si muove attorno all’ineluttabile fenome-
no dell’invecchiamento della popolazione. Ma 
soprattutto perché l’economia e la finanza si 
muovono, di conseguenza, verso tale direzio-
ne”. E sempre con più velocità.
Infatti basta pensare che, per fare un esem-
pio, i titoli azionari che vanno più forte sui 
mercati internazionali sono quelli dell’indu-
stria farmaceutica e del Biotech, che non co-
noscono crisi. E naturalmente, la produttività 
più dinamica oggi la si registra nel campo dei 
dispositivi medici, tanto che è nata apposita-
mente già da qualche anno anche Confindu-
stria Dispositivi medici che associa le azien-
de che producono per la Silver Economy. Un 
settore in pieno sviluppo per numeri e per 
dimensione.


